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'Groeiend aanbod Conférenee

l l een teler in gesprek over de toekomst
van Conférence. "Die teler maakte
zích grote zorgen en zùn argumenten
raakten me. lk ben naast adviseur ook
teler met ó hectare Conférence", ver
telde hij tijdens de studiedag van Fruit
Consult. "We hebben nog acht telere
benaderd dìe de huidige situatie zor-
gen baart, maar zeker nog kansen
zien om de teelt rendabel te houden.
Nog voor de pluk, in augustus, zijn we
bij elkaar gekomen. In de pluk volgde
een tweede gesprek, gevolgd door
een derde in december en een vierde
in januari. Veruolgens ging het snel,
per 1 februari was de telemvereniging
in oprichting een feit."
De snelle besluitvorming binnen de
init iatiefgroep is ènezijds nodig om

voor de nieuwe oogst te kunnen star-
ten, maar is ook een gevolg van de
groeiende ongerustheid bij andere
telers. Op het fruitforum wordt volop
gediscussieerd over de afzet. En daar
kwam deze winter ook het begrip
APO als oplossing naar voren. Dat

staat voor associatie van producen-

tenorganisaties en is in de glastuin-

bouw een ingeburgerd begrip. Ook
de initiatiefgroep heeft een dergelijke

organisatie voor ogen. "ln zo'n APO

is ruimte voor iederc teler of telers-
groep". licht Van Teeffelen toe. "Het

overleg daarbinnen voorkomt dat de

afzet terechtkomt in een vechtmo-

del." Want dat is het laatste wat de

initiatiegroep wil laten gebeuren als

de productie de komende jaren naar

veruachting met nog 30 procent

toeneemt. Alleen bìedt een formere

Het is afwachten hoeveel telers uitein-
delijk lid zullen worden van de telers-
vereniging. "Met 10 procent van de
productie zijn we natuurlijk niet tevre-
den, maar we zijn nuchter genoeg om
niet te veMachten dat 70 procent van
de productie zich meteen aanmeldt.
Vergeli jk het met een vakbond. Die
heelt ook geen volledige dekking met
het aantal leden, maar heeft wel een
stem in de CAO voor een hele sectoi
lk hoop wel dat de respons uit Belgiè
voldoende groot is. Belgische en Ne-
derlandse Conférence vormen samen
het aanbod. Het zou een slechte zaak
zijn als we in de telersvereniging al-
leen óver en niet met de Belgische
telers oraten." aaa

Dogr Anton Oostveen
Frcelance iournalist

vraagt om krachtenbundeling'
De initiatiefnemers van îelersvereniginE

Conférence in opriehting vinden het ver-

snipperde aanbod een bedreiging voor de

rentabiliteit van deze teelt. Meer open-

heid binnen een vereniging van zo veel

mogelijk telers in Nederland én Belgié

moet die versnippering tegengaan nu de

productie verder toeneemt.

e nemen even

een adempau-

ze" , eageer

de Wouter van

Teeffelen vorige week dinsdag na alle

publiciteit rond Telerevereniging Con-

férence in oprichting. De avond ervoor

had hij als voorlopig woordvoerder de

plannen van de initiatiefnemers toe-

gelicht aan de vieòonderd bezoekers

van de jaar l i jkse studiedag van Frui t

Consult. En het weekend daarvoor is

het initiatief bekendgemaakt aan de

pe6 en een grote groep fruittelers.

Sindsdien stromen de react ies bin-

nen, vooral via de website en het e-

mai ladres van de verenìging, hoewel

de eerste nog 'under construction' is.

Veelal gaat het om praktische vragen

van telers,  zoals de hoogte van de

contr ibut ie per ki lo of hectare, maar

ook handelshuizen hebben al  van zich

laten horen. Het betreft oveNegend

opbouwende opmerkingen over het

ini t iat ief ,  naast een enkel afkeurend

g e l u i d .

"We nemen al le react ies mee om de

komende tijd een goed verenigings-

plan te maken", zegt Van Teeffelen.

"Als dat af is, start de ledenweruìng

en beleggen we een oprichtingsver-

gadering. Dat ma9 natuurl i jk geen vì j f

maanden meer duren, dat is te kort

voor de nieuwe oogst. Geef ons een

week of vijftot zes om alles goed voor

te bereìden."

R,uùnte voor ledereen

Medio jul i  van het vor ige jaar raakte

bedrijlsadviseur Van Teeffelen met

APO, zoals die nu in de glastuinbouw

ontstaat, geen ruimte voor handels-
huizen. Vandaar de keuze voor een

telersvereniging.

Informa,tle ingewonnen
Op het eerste gezicht l i jken de
ideeèn van de telerevereniging aan
te sluiten op de ontwikkelingen bij
The Greenery, de afzetorganisatie
die de meeste peren verhandelt. In
de glastuinbouw zijn de eerste APO'S
inmiddels een feit en de nieuwe keuze
in l idmaatschap speelt op deze on'-
wikkeling in. De initiatiefgroep hèeft

onder andere bij de APO van paprika
informatie ingewonnen, naast bijvoor-

beeld de Nederlandse Akkerbouw
Vakbond.
Andere afzetorganisaties in de fruit-

teelt hebben zich in het vededen miÍ,
der enthousiast getoond over zulke
teleGinitiatieven per product. De coó-
peratie is immers de vereniging, luidt

daarbij vaak het argument. "Geen
enkele afzetorganisatie heeft formeel
gereageerd. We hebben hen vooraf

ook niet actief benaderd", lichtte Van
Teeffelen vorige week dinsdag toe.
Op de dagen erna zullen de betrok-
kenen op de Fruit Logistica in Berlijn

er ongetwijfeld met elkaar over heb-
ben gesproken.

Meer opeaheid
De initiatiefgroep streeft naar open-
heid en opbouwend overleg tussen

oeorlffd il€rbéhde. ù6t tJ4re bèdr{t tut dc llltlatlofú@ùr v@ 0g6ù bobbcn.

het aan, zo bleek tijdens de discussie
op de studìedag van Fruit Consult.
"Nu de markt aantrekt wordt er weer
Conférence verkocht voor 43 cent oer
kìlo, ongesoneerd uit de cel. Tegelìj-
kertijd gebeurt dat met vergelijkbare
peren ook voor 33 cent per kilo. De

onbekendheid met de prijsvorming

van die laatste teler is firnest voor de

hele sector", benadrukte een telef,
De drempel om lid te wonCen is laag.
Alle rechtspersonen met een halve
hectare Conférence in Nederland en
Belgiè kunnen lid worden. Die mini-
mumomvang is overigens allesbehaF
ve het type bedrijf dat de initiatiefne-
mers voor ogen hebben. "We richten
ons op de tele6 die de komende tien
tot twintig jaar een boterham willen
verdienen met Conférence en daar
ook veel in hebben geìnvesteerd",

licht de bedriifsadviseur toe.
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